Salgs- og marketingchef sages til Universe Science
Park

Vil du sta i spidsen for den kommercielle udvikling i Senderjyllands starste
oplevelsespark? Motiveres du af at omsaette data til handling, udvikle staerke kampagner
og skabe nye oplevelses- og forretningskoncepter? Sa er det maske dig, vi sgger som
vores nye salgs- og marketingchef.

Universe Science Park s@ger en ambitigs og visionaer salgs- og marketingchef, der kan
styrke vores markedsposition, drive Iansom vaekst og udvikle innovative kommercielle
initiativer, som tiltraekker flere gaester og samarbejdspartnere.

Som salgs- og marketingchef bliver du en central drivkraft i vores fortsatte udvikling. Du
skal bade kunne teenke strategisk og kreativt, samtidig med at du arbejder analytisk og
datadrevet for at sikre, at vores investeringer i salg, markedsfaring og produktudvikling
skaber stgrst mulig veerdi.

Din rolle

Som salgs- og marketingchef bliver du en af naglepersonerne i arbejdet med at realisere
Universes vaekstambitioner. Du far ansvaret for at udvikle og implementere den
kommercielle strategi med fokus pa blandt andet:

At gge besggstal, omseaetning og lansomhed.

At udvikle og optimere Universes produkter og oplevelseskoncepter.

At styrke vores markedsposition.

At udvikle effektive salgs- og marketingindsatser pa tveers af kanaler og malgrupper.

*At arbejde systematisk med geeste- og kundedata, KPl'er og markedsindsigter.

*At optimere prissaetning, revenue management og den samlede kunderejse.

At identificere nye markedsmuligheder og udvikle strategiske partnerskaber og
sponsoraftaler.

*At samarbejde teet med salgs- og marketingchefen pa Center Parcs Nordborg Resort om
kommercielle indsatser og faelles muligheder.

Du far personaleansvar for salgs- og marketingafdelingen, som bestar af en strategisk
marketing specialist, en partnership & content creator, en event- og sponsorkoordinator
samt en grafisk- og kreativ designer. Du refererer til den administrerende direktar og
bliver en del af Universes ledelsesteam.

Som en del af ledelsesteamet indgar du desuden i vagtordningen med ansvar for den
samlede parkdrift pa udvalgte dage, herunder i weekender og pa helligdage.

Hvem er du?

Du er en staerk kommerciel leder, som bade kan seette en klar retning og fa
organisationen med dig. Du trives med at bevaege dig mellem strategi, udvikling og daglig
eksekvering — og du motiveres af at kunne se effekten af dit arbejde.

Vi forestiller os, at du:

*Er en inspirerende leder, der skaber engagement, udvikling og resultater gennem andre.
*Har et staerkt kommercielt mindset og blik for, hvor nye muligheder og indteegtskilder kan
skabes.

*Er analytisk og datadrevet og bruger aktivt kundeindsigter og performance-data i dine
beslutninger.

*Teenker kreativt og tgr udfordre eksisterende Igsninger.

*Er god til at omseette strategi og idéer til konkrete initiativer og malbare resultater.
*Kommunikerer klart og overbevisende og kan skabe gode relationer til bade
medarbejdere, kunder og eksterne samarbejdspartnere.



Trives i en organisation, hvor der bade er hgijt til loftet og behov for at fa tingene gjort.

Dine faglige kompetencer

Vi forventer, at du har:

*Dokumenteret erfaring med at skabe kommercielle resultater og Iensom vaekst.
*Erfaring med ledelse af en salgs- og/eller marketingorganisation i udvikling.

+Solid erfaring med digital markedsfgring, kampagneudvikling og performance marketing.
*Erfaring med KPI-styring, analyse af gaeste- og kundeadfaerd samt omsaetning af data til
handling.

*Erfaring med e-commerce, revenue management og dynamisk prissaetning.

*Erfaring med udvikling af produkter, oplevelser eller kommercielle koncepter.

«Staerke forhandlingskompetencer og erfaring med strategiske partnerskaber og
sponsoraftaler.

*Erfaring med budgetansvar og vurdering af effekten og ROI af kommercielle og
marketingmaessige investeringer.

Erfaring fra B2C, leisure-, oplevelses- eller turistbranchen vil vaere en fordel, men det
vigtigste er, at du kan dokumentere, at du har skabt resultater i en kommerciel
organisation.

Du har en relevant videregaende uddannelse inden for afsaetning, marketing, business,
gkonomi eller lignende.

Vi tilbyder dig

*Et afvekslende og udfordrende job i en unik oplevelsespark, som har staerke ambitioner
om at ggre en forskel

*En livlig og humerfyldt arbejdsplads, hvor hver dag byder pa faglige og personlige
udfordringer og masser af oplevelser

*Et job hvor du far muligheden for at praege udviklingen og saette dine faglige og
personlige kompetencer i spil

Lon efter kvalifikationer

*Pensionsordning (11% firmabetalt, 2% egenbetaling)

*Sundhedsforsikring (PFA)

*Medarbejderfordele: Saesonkort til dig og din familie, medarbejderrabatter og gratis
adgang til attraktioner i Danmark og meget mere

| Universe gnsker vi at fremme et diverst og inklusivt arbejdsmiljg, hvor vi har brug for
mange forskellige ideer, synspunkter og styrker. Overvejer du at s@ge stillingen, men ikke

faler du kan saette flueben ved alle punkter i opslaget? Sa vil vi alligevel opfordre dig til at
s@ge jobbet uanset kan, baggrund, nationalitet og alder. Vi er nysgerrige pa, hvordan du
med din erfaring og din profil kan bidrage til stillingen og til Universe.

Ansggning og kontakt

Send din ansggning og CV allerede i dag ved at trykke pa knappen "Ansgag”. Tiltreedelse
hurtigst muligt. Anseettelsessamtaler gennemfares lgbende. Samtalerne afholdes ved
fysisk fremmeade i Universe.

Vi haber i gvrigt, at du bor i lokalomradet eller gnsker at flytte teettere pa Als.

Hvis du vil vide mere om stillingen, kan du kontakt Thomas Buch Tgstesen, tif. 8881
9510.
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